
Die Schnittstelle zur Integration von
Online-Shops in ERP-/CAD-Software.



Das profitable Interface
für Online-Shops.
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Als Software-Anbieter haben Sie den 
Anspruch, State-of-the-Art-Techno-
logie mit größter Usability zu ver-
binden.

Ihre Software-Lösung soll in ihrer Bran-
che wettbewerbsfähig, nachhaltig und 
maßgebend sein.

Die wichtigsten und neuesten Shop-
lösungen im Handwerk werden neuer-
dings in die ERP-/CAD-Software imple-
mentiert.

Warum auch soll der User für Produkt- 
texte, Preise, Maße, oder Abbildungen  
seine Software verlassen, zum Brow-
ser wechseln oder sich in verschiede-
nen Shops einloggen, um dann wieder 
zurück zu seiner Software zu wech-
seln? 

Die Zeiten, in denen Kunden Material 
über das Telefon oder per E-Mail be-
stellen, sind fast vorbei (und zwar auch, 
weil dieser Vertriebsweg den Händler 
teurer kommt).

Wettbewerbsfähig,
nachhaltig,
maßgebend.
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NEUE KUNDENBINDUNG.

Handwerker sind mit Software bereits 
gut ausgerüstet. Die Integration von 
Online-Shops ist seitens der Handels-
häuser gewünscht …

… der Handwerker begreift seine Soft-
ware als konkretes Werkzeug, das in-
nerhalb seines Betriebs und seiner 
Arbeitsprozesse auch einen entschei-
denden Anteil zur Kostensenkung bei-
trägt. 

Gerade die Schnittstelle zu den On-
line-Shops schafft neben größten 
Komfortaspekten eben auch eine 
deutliche Senkung der Arbeitspro-
zesskosten.

Das Beste für Sie: Da durch if-to-shop 
Umsätze generiert werden, ergeben 
sich für Sie automatisch laufende Pro-
visionserträge und gleichzeitig ein Zu-
satzfaktor für die Kundenbindung.

Deutliche Senkung
der Arbeits-

prozesskosten.
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„Immer da, immer nah“, so heißt die 
Devise für die neue Schnittstelle. 
Handwerker wickeln tendenziell immer 
mehr ihres gesamten Arbeitsprozes-
ses mit professioneller Branchensoft-
ware ab.
Für Sie ist die Situation nicht neu! Die 
„Drittel-Situation“, d. h., 1/3 der Hand-
werker arbeitet mit MS Office oder  
simpler CAD-Software, 1/3 mit einer  
allgemeinen 08/15-Software, ohne  
Schnittstellen, und nur 1/3 mit profes-
sioneller ERP-/CAD Software (wie Ihrer 
Lösung), die über Schnittstellen zu an-
deren Softwareprodukten und CNC-

Maschinen verfügt.

In Zukunft wird aufgrund von Vor-
schriften das Handwerk auf geset-
zeskonforme Applikationen nach-
rüsten müssen!

In den kommenden 3 Jahren werden 
deshalb nach unserer Einschätzung 
mindestens 30 % der Handwerksbe-
triebe durch neue Softwarelösungen 
eroberungsfähig. Dazu bietet die pro-
fitable Schnittstelle in Ihrer Software 
ein zusätzliches innovatives Verkaufs-
argument.

Neugeschäft:  
der Handel auf  

den Screens Ihrer 
Software.
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If-to-shop ist nicht einfach ein Fea-
ture Ihrer Software. Im Tagesgeschäft 
eines Handwerksbetriebes ergibt sich 
erst durch diese Schnittstelle die Mög-
lichkeit, den kompletten Beschaffungs-
markt für den Betrieb abzubilden. 
Ohne die Anwendung zu wechseln, be-
steht Zugriff auf sämtliche Daten aller 
vom Handwerker präferierten Online-
Shops. 

Das wird dafür sorgen, dass Ein-
kaufsvorlieben zunehmend mit der  

IT (Ihrer Software-Lösung) zusam-
menhängen. 

Man bedenke die sich ergebenden 
Marketingchancen für die Shopbetrei-
ber ...
Lassen Sie sich präsentieren, wie kom-
fortabel Entwurfsplanungen, Kalkula-
tionen und Einkäufe in einem Schritt 
zu erledigen sind. Und bewerten Sie 
selbst, welchen Einfluss die Schnitt-
stelle auf das Beschaffungsprocede-
re  und Ihre Softwarelösung bei Ihren 
Kunden haben wird.

DIE PRAXISRELEVANTE 
SCHNITTSTELLE.
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Marktentwicklung 
durch smarte IT.

DIE SCHNITTSTELLE  
DES HANDWERKS.

Online-Shop n

......

Software 1,
z. B.  ...

Software 2,
z. B.  ...

Software 3,
z. B.  Ihre Software

Software n,
z. B.  ...

Online-Shop 1
Türen 24/7

Online-Shop 2

Online-Shop 3

ERP-/CAD-Software
der Handwerker

Web-Shops  
der Großhändler
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Integrieren Sie  
Online-Shopping!

DAS POTENTIAL FÜR SIE.

Professionelle
Branchen-Software

allg. ERP-/
CAD-Software

Tradierte Software-Häuser

Analog orientierte Großhändler
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FULL SERVICE.

Als Schnittstellenentwickler und -an-
bieter bieten wir neben der individuel-
len Interface-Implementierung auch 
den laufenden Service & Support. Wir 
sorgen dafür, dass die attraktivsten 
Online-Shops bereits integriert sind 

und ausgewählt werden können. Unser 
10-köpfiges Service-Team stellt sicher, 
dass alle Systeme stets stabil laufen.
Es wurde sowohl aus IT-Spezialisten 
als auch aus Handwerkern rekrutiert.
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Die PinnCalc EDV-Beratungs- und Ver-
triebs GmbH wurde 1987 gegründet 
und arbeitet mit derzeit 24 Mitarbei-
tern in den Bereichen Schreiner/Tisch-
ler, Fensterbauer und Bauelemente-
händler.

Unsere Produktfamilie umfasst 
die Software für Tischler bis hin 
zu CAD-Anwendungen und entwi-

ckelt sich derzeit vom Lizenz- und 
Wartungsgeschäft hin zur pau-
schalen Miete pro Monat. Ein be-
sonderer Schwerpunkt liegt auf 
persönlichem Service.

P Software & Service ist als kreativer 
und innovativer Anbieter erfahren mit 
der Anbindung von Händlern und Her-
stellern. 

Der Schwerpunkt
liegt auf persön-
lichem Service.
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WIN-WIN-WIN!

Der Großhändler bezahlt gerne einen 
prozentualen Anteil von dem Umsatz, 
der über die Schnittstelle generiert 
wird. Und als Software-Anbieter, der 
diese Schnittstelle integriert hat, sind 
Sie automatisch an dem Provisioner-
trag beteiligt. Wer also mit Software er-
folgreich sein möchte, baut mit unserer 

Schnittstelle auch Profitabilität für sich 
selbst mit ein. Je öfter die Schnittstelle 
durch den Handwerker genutzt wird, 
desto höher sind Ihre Einnahmen. Und 
verlässlich wiederkehrende Einnah-
men sind in der monetären Nutzenbe-
trachtung wertvoll. Reden wir darüber!
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Die Branche wird über kurz oder lang 
darauf bestehen!

Mit if-to-shop ist der User bei  
seinen laufenden Kalkulationen, 
Bestellungen und Abrechnungen 
immer über Ihre Software mit allen 
Einkaufsquellen verbunden. Das 
spart Zeit und Geld.

Sie begegnen Ihren Kunden also auch 
dort, wo Produktinformationen, Preise 
und Bestellmöglichkeiten gebraucht 

werden. Die Investitionen in die Soft-
ware-Lösung zahlen sich dadurch ein-
mal mehr aus.

Jede Branchensoftware ist nur so gut, 
wie sie in der Lage ist, die Prozesse 
im Betrieb abzubilden und zu vernet-
zen. Mit if-to-shop integriert die ERP-/
CAD-Software nicht nur „den Beschaf-
fungsmarkt“ für seine User; sie macht 
Ihre Software nachhaltiger und wett-
bewerbsfähiger. 

Einfacher und 
verlässlicher

können Sie Ihre
Software nicht 

aufwerten.
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IMMER AKTUELL!

Die Ergänzung der Software-Features 
um eine essentielle, leicht handhabba-
re Funktionalität bedeutet Shopping!

Die if-to-shop Markenqualität 
strahlt auch auf Ihre Software-
Marke positiv ab. If-to-shop kommt 
von einem Partner, der Ihre Spra-
che spricht und sein Produkt für 
Sie proaktiv supportet.

Updates, Tutorials etc. werden offen-
siv auf hochperformantem Level über 
unsere Website zur Verfügung gestellt.

Leicht handhabbare 
Funktionalität

bedeutet Shopping!
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GANZ GENAU.

Zur Zeit werden über die Schnittstelle folgende Aufrufe möglich:

Die if-to-shop DLL ermöglicht Ihnen 
einen einfachen Datenaustausch  
zwischen Ihrer Anwendung und den 
if-to-shop Webshops. Sie übergeben 
lediglich die Zugangsdaten des Kun-
den, die Referenz auf den Shop und die 
Aktion, die sie ausführen möchten. Je 
nach Aktion können auch noch weitere 
Parameter hinzukommen.

Am Beispiel sehen Sie, wie einfach die 
Auswahl eines Artikels über die DLL 
möglich ist. Als Ergebnis bekommen 
Sie JSON zurück und sind damit für 
Erweiterungen in der Zukunft bestens 
gerüstet.

Bei Bedarf kümmert sich die DLL auch 
um die Abfrage spezieller Werte aus 
dem JSON. Gängige Probleme, so wie 
das Umwandeln von HTML Beschrei-
bungen in Text werden intern von der 
DLL für Sie erledigt. So können Sie 
sich voll auf die Entwicklung Ihrer An-
wendung konzentrieren.

if-to-shop Kommunikation
Beispiel: Artikelauswahl

Für Entwickler:

•	 Auswahl eines Artikels
•	 Bearbeiten eines zuvor  

ausgewählten Artikels
•	 Erstellen der Kopie eines Artikels  

im Web-Shop (optional)

•	 Abfrage des aktuellen Preises  
von Artikeln

•	 Übergabe an den Warenkorb  
des Web-Shops

www.if-to-shop.com/downloads
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REFERENZEN

Händler
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REDEN WIR DARÜBER.

Ihr Thorsten Klein

Per Telefon unter: 
04351 72391-81 

Oder via E-Mail:
klein@if-to-shop.com



if-to-shop ist eine eingetragene Marke der

PinnCalc EDV-Beratungs- und Vertriebs-GmbH
Marienthaler Straße 20

24340 Eckernförde
Tel. 04351 72391-0

info@if-to-shop.com
if-to-shop.com


